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SEMESTRE 3

UE 3.1 - Marketing (ECTS: 7)
- R3.01 - Marketing Mix - 2
- R3.04 - Études Marketing - 3
- R3.05 - Environnement économique international
- R3.06 - Droit des activités commerciales - 1
- R3.07 - Techniques quantitatives & Représentations - 3
- R3.08 - Tableau de bord commercial
- R3.09 - Psychologie sociale du travail
- R3.10 - Anglais appliqué au commerce - 3
- R3.11 - LV B appliquée au commerce - 3
- R3.12 - Ressources & Culture Numériques - 3
- R3.13 - Expression, Communication & Culture - 3
- R3.14 - Projet Perso Pro - 3
- SAE 3.01 - Pilotage Projet Transverse
- SAE 3.02 MMPV - Création ou Reprise d'entreprise
- SAE 3.04 - Portfolio

UE 3.2 - Vente (ECTS: 7)
- R3.02 - Entretien de Vente
- R3.06 - Droit des activités commerciales - 1
- R3.07 - Techniques quantitatives & Représentations - 3
- R3.08 - Tableau de bord commercial
- R3.10 - Anglais appliqué au commerce - 3
- R3.11 - LV B appliquée au commerce - 3
- R3.12 - Ressources & Culture Numériques - 3
- R3.13 - Expression, Communication & Culture - 3
- R3.14 - Projet Perso Pro - 3
- SAE 3.01 - Pilotage Projet Transverse
- SAE 3.02 MMPV - Création ou Reprise d'entreprise
- SAE 3.04 - Portfolio

UE 3.3 - Com Commerciale (ECTS: 6)
- R3.03 - Principes de la Communication Digitale
- R3.06 - Droit des activités commerciales - 1
- R3.07 - Techniques quantitatives & Représentations - 3
- R3.08 - Tableau de bord commercial
- R3.10 - Anglais appliqué au commerce - 3
- R3.11 - LV B appliquée au commerce - 3
- R3.12 - Ressources & Culture Numériques - 3
- R3.13 - Expression, Communication & Culture - 3
- R3.14 - Projet Perso Pro - 3
- SAE 3.01 - Pilotage Projet Transverse
- SAE 3.02 MMPV - Création ou Reprise d'entreprise
- SAE 3.04 - Portfolio

UE 3.4 Stratégie à l'international (ECTS: 6)
- R3.12 - Ressources & Culture Numériques - 3
- R3.13 - Expression, Communication & Culture - 3
- R3.15 - BI Stratégie et veille à l'internationale
- SAE 3.01 - Pilotage Projet Transverse
- SAE 3.02 BI - Création ou Reprise d'entreprise à l'inter
- SAE 3.03 - BI Etude marchés étranger
- SAE 3.04 - Portfolio

UE 3.5 - Opérations à l'international (ECTS: 6)
- R3.12 - Ressources & Culture Numériques - 3
- R3.13 - Expression, Communication & Culture - 3
- R3.16 - BI marketing vente international
- SAE 3.01 Pilotage Projet Transverse
- SAE 3.03 - BI Etude marchés étranger
- SAE 3.02 BI - Création ou Reprise d'entreprise à l'inter
- SAE 3.04 - Portfolio

SEMESTRE 4

UE 4.1 - Marketing (ECTS: 6)
- R4.01 Stratégie Marketing
- R4.04 Droit du travail
- R4.05 Anglais appliqué au commerce
- R4.06 LVB appliquée au commerce
- R4.07 Expression communication culture
- SAE4.01 Evaluation de la performance du projet
- SAE4.02 Pilotage commercial d'une organisation
- SAE4.05 Stage MMPV
- SAE4.04 Portfolio

UE4.2 - Vente (ECTS: 6)
- R4.02 Négocation : rôle du vendeur
- R4.04 Droit du travail
- R4.05 Anglais appliqué au commerce
- R4.06 LVB appliquée au commerce
- R4.07 Expression communication culture
- SAE4.01 Evaluation de la performance du projet
- SAE4.02 Pilotage commercial d'une organisation
- SAE4.04 Portfolio
- SAE4.05 Stage MMPV

UE 4.3 - Com Commerciale (ECTS: 6)
- R4.03 conception d'une campagne de communication
- R4.04 Droit du travail
- R4.05 Anglais appliqué au commerce
- R4.06 LVB appliquée au commerce
- R4.07 Expression communication culture
- SAE4.01 Evaluation de la performance du projet
- SAE4.02 Pilotage commercial d'une organisation
- SAE4.04 Portfolio
- SAE4.05 Stage MMPV

UE 4.4 Stratégie à l'international (ECTS: 6)
- R4.05 Anglais appliqué au commerce
- R4.06 LVB appliquée au commerce
- R4.07 Expression communication culture
- R4.08 PPP
- SAE4.05 Portfolio
- R4.BI.09 Stratégie achats
- R4.BI.11 Management interculturel
- SAE4.BI.03 Développement offre international
- SAE4.05 Stage BI

UE 4.5 Opérations à l'international (ECTS: 6)
- R4.05 Anglais appliqué au commerce
- R4.06 LVB appliquée au commerce
- R4.07 Expression communication culture
- R4.08 PPP
- SAE4.05 Portfolio
- R4.BI.10 Tech de co international
- SAE4.BI.03 Développement offre international
- SAE4.05 Stage BI

PROGRAMME



SEMESTRE 5

UE 5.1 - Marketing (ECTS: 8)
- R5.01 - Stratégie d'entreprise 2
- R.5.03 - Financement et régulation de l'économie
- R5.04 - Droit des activités commerciales
- R5.05 - Analyse financière
- R5.06 - Anglais appliqué au commerce
- R5.07 - Espagnol
- R5.08 - Expression communication culture
- R5.09 - PPP-5
- PORTFOLIO S5
- SAE5.BI.01 Conduite d'une mission import ou export pour une entreprise

UE 5.2 - Vente (ECTS: 8)
- R5.02 - Négocier dans des contextes spécifiques
- R5.04 - Droit des activités commerciales
- R5.05 - Analyse financière
- R5.06 - Anglais appliqué au commerce
- R5.07 - Espagnol
- R5.08 - Expression communication culture
- R5.09 - PPP-5
- PORTFOLIO S5
- SAE5.BI.01 Conduite d'une mission import ou export pour une entreprise

UE 5.3 Business Developpement (ECTS: 7)
- R5.06 - Anglais appliqué au commerce
- R5.07 - Espagnol
- R5.09 - PPP-5
- PORTFOLIO S5
- R5.BI.10 RCN appliquées au business international, achat et vente
- R5.BI.11 Approvisionnement
- R5.BI.12 Technique de commerce international 2
- R5.BI.15 Marketing achat
- R5.BI.14 Logistique et supply chain
- SAE5.BI.01 Conduite d'une mission import ou export pour une entreprise

UE 5.4 Relation client (ECTS: 7)
- R5.06 - Anglais appliqué au commerce
- R5.07 - Espagnol
- R5.09 - PPP-5
- PORTFOLIO S5
- R5.BI.10 RCN appliquées au business international, achat et vente
- R5.BI.13 Droit international
- R5.BI.15 Marketing achat
- SAE5.BI.01 Conduite d'une mission import ou export pour une entreprise

SEMESTRE 6

UE 6.1 Marketing (ECTS: 5)
- R6.01 - Stratégie d'entreprise 2
- R6.02 - Négocier dans des contextes spécifiques 2
- PORTFOLIO S6
- STAGE.BI - Stage Business International : achat et vente S6

UE 6.2 Vente (ECTS: 5)
- R6.01 - Stratégie d'entreprise 2
- R6.02 - Négocier dans des contextes spécifiques 2
- PORTFOLIO S6
- STAGE.BI - Stage Business International : achat et vente S6

UE 6.3 Business Developpement (ECTS: 10)
- R6.01 - Stratégie d'entreprise 2
- R6.02 - Négocier dans des contextes spécifiques 2
- PORTFOLIO S6
- R6.BI.03 Anglais appliqué au business international
- R6.BI.04 Espagnol appliquée au commerce international
- STAGE.BI - Stage Business International : achat et vente S6

UE 6.4 Relation Client (ECTS: 10)
- R6.01 - Stratégie d'entreprise 2
- R6.02 - Négocier dans des contextes spécifiques 2
- PORTFOLIO S6
- R6.BI.03 Anglais appliqué au business international
- R6.BI.04 Espagnol appliquée au commerce international
- STAGE.BI - Stage Business International : achat et vente S6


